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GENETICALEVERANCIER NEXT GENETIX HEEFT EEN NIEUWE DIRECTIE. DE FOKKERIJBEREN
KOMEN UIT DENEMARKEN EN DE GELTEN BLIJVEN UIT NEDERLAND KOMEN.

Next Genetix verder in nieuwe opzet

EVERANCIER van Deense

varkensgenetica Next Gene-
tix maakt een nieuwe start. Vo-
rige week donderdag zijn ver-
meerderaars die met Deense
zeugen werken, hiervan per
brief op de hoogte gebracht.
Ook is de website vernieuwd.

Aan de leverancierszijde en
intern is het nodige veranderd
bij Next Genetix. Ze betrekken
voortaan hun dieren van de
nieuwe, Deense fokkerijorgani-
saties Danic en Danish Gene-
tics. Danbred - dat tot eind
2017 het landelijke Deense fok-
programma vertegenwoordig-
de - had eerder de overeen-
komst met Next Genetix opge-
zegd. Het bedrijf in Wehl krijgt
bovendien een nieuwe directie.
Vanaf 1 mei nemen Marcel Gie-
sen en Otto Offenberg de lei-
ding over van Gerard Reuling,
die met pensioen gaat.

De aandelen van Next Gene-
tix blijven van de Duitse vee-
handel Raiffeisen Viehver-
marktung (RVG) in Ennigerloh
en van de gebroeders Reuling.
RVG verkoopt in Duitsland ook
Deense zeugen, afkomstig van
Gesink Tierzucht.

Next Genetix gaat verder
met het spf-subfokbedrijf van
Van de Pavert in Wehl. Deze
fokker breidt met 200 zeugen
uit naar 1.050 fokdieren. Fok-
kerijberen voor bedrijven met

FOTO: NEXT RENET/Y

PROFIEL 1!

Naam: Marcel Giesen (46) en Otto Offenberg (35). Bediijf: Giesen en

Offenberg vormen de nieuwe directie van Next Genetix.

eigen aanfok heeft Next Gene-
tix liggen bij Preferent KI. De
klanten van Next Genetix heb-
ben de keuze uit 200 fokkerij-
beren.

De geneticaleverancier wil
binnenkort van start met een
tweede subfokbedrijf in Neder-
land. De minimale omvang
daarvan moet 800 zeugen zijn,
inclusief opfokstallen en hoge
gezondheid. Next Genetix gaat
alleen nog maar gelten leveren
die sowieso APP- en mycoplas-
ma-onverdacht zijn en bij voor-
keur ook niet belast met zijn
met PRRS, betoogt Giesen.

Willen vermeerderaars dat?

Danbred verkoopt zelf in Nederland

Door reorganisa-
tieperikelen is de
Deense varkens-
fokkerij viteenge-
vallen. Tot eind vo-
rig jaar werden alle
zeugen verkocht
onder de naam
DanAvl. DanAvl
wordt nu voortge-
zet onder de naam
Danbred. Het
Deense fokkerijbe-
drijf verkoopt sinds

12 april de zeugen
zelf in Nederland.
De Nederlandse
vennootschap van
Danbred heeft een
kantoor in Sint-Oe-
denrode (N.-Br.).
Danbred heeft een
overeenkomst met
Klasse Ki waar de
Deense fokkerijbe-
ren liggen. Stefan
Derks van Klasse
Ki zegt dat zij 150

Deense fokberen
hebben liggen.
Daarvan is een
derde geselecteerd
om sperma te le-
veren aan de sub-
fokbedrijven. Er
Zijn 100 beren voor
bedrijven die met
eigen aanfok wer-
ken. Het sperma
van de helft van
deze beren wordt
geéxporteerd.

“Ja, absoluut. Steeds meer ver-
meerderaars willen gelten van
bedrijven met een hoger ge-
zondheidsniveau dan op hun
bedrijf. De aanvoer van spf-gel-
ten leidt ertoe dat de zeugen
op het ontvangende bedrijf niet
telkens tegen nieuwe besmet-
tingen aanlopen. Wij hebben
de ervaring dat met de aanvoer
van spf-gelten de diergezond-
heid stabieler blijft op het ont-
vangende bedrijf, mits de
adaptatie klopt.

Daarnaast merken wij dat
geleidelijk meer zeugenhou-
ders zich voorbereiden om over
te schakelen naar hogere ge-
zondheid. Afgelopen jaar ko-
zen twee klanten voor depop-
repop en deze hebben nu een
spf-zeugenbedrijf. Dit gaan
meer varkenshouders doen. Op
sommige bedrijven krijgen de
biggen nu 4 entingen. Het
scheelt jaarlijks zomaar €5 per
big als dat aantal is terug te
brengen tot een vaccinatie. Als
de bedrijfsopzet juist is, kan spf
ook prima in Nederland.”

Kan de fokwaarde van jullie
dieren zich meten met die
van Danbred, jullie voormali-
ge leverancier?

“Ja, alle Deense varkensgeneti-
ca stamt uit hetzelfde program-
ma. Voorlopig hebben onze le-

veranciers toegang tot de cen-
traal opgeslagen, Deense fok-
kerijgegevens. Dat heeft de
Deense overheid bepaald. Ko-
mende maanden zal blijken
hoe onze leveranciers Danic en
Danish Genetics verder gaan.
Dus hoe zij gegevens gaan be-
heren, monitoren, hoe de fok-
doelen eruit zien, enzovoorts.
Dan loopt hun concurrentiebe-
ding van een jaar af.”

Waarom kiezen jullie voor
twee Deense fokkerijorgani-
saties?

“Zij hebben samen bijna de
helft van de dieren uit het oor-
spronkelijke Deense fokpro-
gramma. De fokkerijorganisa-
ties werken met een aantal
toonaangevende Deense kern-
fokkers op het gebied van fok-

kerij en diergezondheid. Ze
moeten zich beide bewijzen en
profileren. De plannen zijn wel
grotendeels uitgewerkt, maar
niet openbaar. Het kan daarom
zijn dat we op een later mo-
ment met een leverancier ver-
dergaan. Maar het kan ook zo
blijven. De fokkerijberen voor
bedrijven met eigen aanfok,
komen van Deense kernfok-
kers. De beren selecteren wij
zelf.”

Wat heeft de keus voor hoge
gezondheid voor effect op de
geltenprijs?

“De prijs blijft hetzelfde. Voor
de klanten verandert er sowie-
so weinig.”
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